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VB Klimaattechniek is importeur en leverancier van complete luchtbehandeling installaties. 
De apparatuur wordt geïmporteerd uit diverse Europese landen en Azië en wordt afgezet 
in Nederland en Belgie. 
De organisatie kenmerkt zich door een klantgerichte benaderingswijze met een perfecte 
service en uitstekende technische ondersteuning. 
Dit alles maakt VB Klimaattechniek een betrouwbare partner voor zowel de adviseur  
als de installateur. 
Het bedrijf telt ca. 15 medewerkers. 
 
Als gevolg van uitbreiding van de activiteiten zoeken wij kandidaten voor de functie van: 
 
Account manager Retail markt 
 
Voor onze produktgroepen  -  Zwembadwarmtepompen, mobiele airconditioning 

staande ventilatoren.  
Met als doelgroep    -  Retail markt, groothandel consument gericht. 
      Zwembad installateurs. 
 
Functieomschrijving: 
Onderhouden van contacten met de bestaande relaties. 
Het uitbreiden en opbouwen van contacten en relaties. 
Het uitbrengen en bespreken van offertes. 
Het maken van afspraken bij het verkrijgen van de orders. 
Overleg met de interne organisatie. 
Verwerken van gegevens in ons automatiseringssysteem. 
 
 
Functie eisen: 
HBO werk- en denknivo met technische affiniteit. 
Ervaring in de branche in een vergelijkbare functie. 
Nauwkeurig kunnen werken en een goed cijfermatig inzicht. 
Goede beheersing van de Nederlandse en Engelse taal in woord en geschrift. 
Kennis van MSoffice en goede omgang met automatiseringsystemen. 
Geen 9 tot 5 mentaliteit. 
Teamspeler. 
Goede communicatieve eigenschappen. 
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Algemeen 
 
Voor de functie van account manager wordt een grote mate van zelfstandigheid vereist.  
 
VB Klimaattechniek doet er alles aan om je zoveel mogelijk binding te geven met de interne 
organisatie. 
 
VB Klimaattechniek is een flexibele, marketing gerichte organisatie met als primair doel 
verkoop.  
Hiernaast zijn een gezonde en resultaat gerichte lange termijn visie van belang. 
In de organisatie mag iedereen zijn mening geven en delen. 
Elke mening en denkwijze wordt gerespecteerd en meegenomen in de besluitvormingen.    
 
Voor ons zijn enkele speerpunten van groot belang: 
 
Collegialiteit 
Scoringsdrift 
Mentaliteit 
Eerlijk en betrouwbaar 
 
De account manager krijgt de beschikking over alle “tools”  welke nodig zijn om het werk 
optimaal uit te kunnen voeren. 
 
In goed overleg kan je jezelf verder ontwikkelen in een branche relateerde opleiding en ook 
dit wordt passend gewaardeerd.  
 
 


